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Domaine de formation : Economie et gestion

Spécialité : Conseiller gestionnaire sur le marché des particuliers

Niveau : Bac + 3

Composante : Institut Universitaire de Technologie de Corse, en
partenariat avec le Centre de Formation de la Profession Bancaire (CFPB) et
le CFA Univ en Région Corse

Responsable Pédagogique : Francois PINZUTI

Objectif de la formation :

Le secteur bancaire est confronté a une perspective qui ne s'est pas présentée depuis plus
de 30 ans ; un renouvellement en profondeur de sa population. Un tiers de ses effectifs
partira en retraite d'ici 2012, alors que, dans le méme temps, ses différents métiers sont en
développement constant : en particulier, la banque de détail, trés riche en emplois,
connait un vif essor puisque 82 % des effectifs exercent dans ce métier.

Avec un taux dembauche de 9,4 %, la profession bancaire recrute, et va recruter, 30 000
personnes environ par an dont la moitié de jeunes de moins de 25 ans ce qui sous-entend
création de 14 000 emplois jusqu'a 2011 révolus. Sur 100 jeunes embauchés en CDI dans les
banques, plus de 15 sont issus de formations en alternance.

Dans ce contexte, la Licence Professionnelle Banque <« Gestion de Patrimonie des
Particuliers » de UIUT di Corsica forme les étudiants aussi bien a l'assimilation et la maitrise
des produits et techniques bancaires qu'au développement des techniques commerciales
orientée bancassurance. Elle vise la formation de technico-commerciaux sur le marché des
particuliers dans le secteur bancaire. Cette formation est élaborée en partenariat avec les
réseaux de bangue les plus fortement implantée en Corse (Crédit Agricole, Caisse d'Epargne
Provence et Corse, Le Crédit Lyonnais, Crédit Mutuel Méditerranée, Banque Populaire
Provencale et Corse...).

Pré-requis :

Etudiants titulaires d'un diplome de niveau bac +2 tertiaire (DUT « Techniques de
Commercialisation », « Gestion des Entreprises et des Administrations », « Information et
Communication », « Carriéres Juridiques » ; L2 de Droit, d'Economie ou d'AES ; BTS
Tertiaires, etc).

Organisation des études :

15 jours en banque, 15 jours en enseignement (cf. planning). Elle se prépare en une année
en alternance, intégrant : 550 heures d'enseignement, 40 heures de suivi de projet.
L'évaluation se fait par controle continu et examen terminal (écrit et/ou oral).

Contrdle des connaissances : Controle continu.
Crédits européens (ECTS) : 60.

Conditions d’admission :

Recrutement sur dossier et entretien de motivation. Obtenir un contrat de
professionalisation en alternance de 12 mois (période de référence de la formation) dans
une entreprise a vocation financiére.

Métiers visés et perspectives d’évolutions professionnelles :
Chargés de clientéele de particulier, gestionnaire de patrimoine, responsable d'agence,
chargé de clientéle en entreprises...



